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Bien préparer et sécuriser

ses marchés 

6 septembre 2018
de 12 h 00  à 13 h 00

Bienvenue à la WEB CONFERENCE 

de  l’APASP

Animation

Jean Marc PEYRICAL

Président de l’APASP, 
Avocat et Maître de conférences

Comment poser une question ?

POSEZ VOS QUESTIONS DÈS À PRÉSENT

Et nous y répondrons à la fin de la conférence

A droite de votre écran, la 
fenêtre pour :

- télécharger les documents       
- poser vos questions
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SOMMAIRE

1. La rédaction du CCAP : focus sur des clauses essentielles (allotissement,

pénalités, formule de révision, possibilité de réexamen.. .)

2. Le règlement de consultation : importance de la détermination des critères

de choix et de leur pondération
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OBJECTIF : Rapprocher les acheteurs publics et les opérateurs économiques

� Les cahiers des charges des acheteurs ne sont pas toujours adaptés à la réalité du
métier des entreprises susceptibles de répondre à leurs marchés publics.

� L’idée est que ces dernières, dans une stricte neutralité, leur proposent des
modèles de cahiers de charges adaptés tant à leurs besoins quant à la réalité des
secteurs économiques concernés.

LES MODÈLES DE CLAUSES DE  CAHIERS DES CHARGES ET D E RÈGLEMENT 
DE LA CONSULTATION : DE L’UTILITÉ DU SOURCING ?
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LES CLAUSES SENSIBLES DES CCAP

� L’ALLOTISSEMENT : Quel découpage ? Quel périmètre ?

� LA PROTECTION DE L’ENVIRONNEMENT : Quelles conditions d’exécution pour

limiter les rejets de Co2 ?

� LA REVISION DES PRIX : Des formules et paramètres adaptés

� LES PENALITES : Montant, plafonnement

� LES CONDITIONS DE LIVRAISON ET DE VERIFICATION : Constatation de la

bonne exécution, transfert de propriété

� LES MODIFICATIONS DES MARCHES EN COURS D’EXECUTION : Les

clauses adaptées
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LE RÈGLEMENT DE CONSULTATION : les critères de choi x

BIEN SAVOIR UTILISER ET MIXER LES CRITÈRES

� Alliance subtile en faveur des objectifs recherchés :

Exemple : objectif – non affiché – d’achat local : mixage entre prix, conditions de

production et de commercialisation, temps de transport des produits et donc de

rejet de Co2, caractère innovant…
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LE RÈGLEMENT DE CONSULTATION : les critères de choi x

Un tel mixage n’a de sens que si les critères sont raisonnable ment pondérés .

Ainsi, l’enjeux pour les marchés de denrées alimentaires, des critères – ou sous

critères – relatifs au bilan carbone en la biodiversité pondérée au - delà de 5 – 10

ou 15 % reviendrait à fausser l’objet du marché
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LES MODELES DE CLAUSES DE  CAHIERS DES CHARGES ET D E REGLEMENT 
DE LA CONSULTATION : DE L’UTILITE DU SOURCING ?

QUELLE NEUTRALITE ?

� Comment diffuser de réels modèles de cahiers des charges sans afficher le

fait de favoriser tel ou tel candidat potentiel tout en restant dans une stricte

neutralité et en respectant les règles de la commande publique ?
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MARCHES PUBLICS ET LOI MOP

Panorama des différents montages contractuels en 20 18

15 ET 16 octobre 2018

Auditorium de la BRED - PARIS

Programme et bulletin  d’inscription à votre dispos ition 
sur www.apasp.com

Prochaine SESSION D’ETUDES

Faire la transition numérique 

de la commande publique  en 2018
Etre prêt au 1 er octobre 2018

Programme et bulletin  d’inscription à votre dispos ition sur 
www.apasp.com rubrique Web Formation

UNE WEB FORMATION

SOMMAIRE

1. Introduction : enjeux, chaîne de dématérialisation, échéances réglementaires

2. La signature du contrat : signature électronique et parapheur électronique 

3. L’accessibilité aux fournisseurs : MPS et DUME

4. La gestion documentaire : GED, archivage électronique et interopérabilité

5. Les flux de données : open data et PES marchés

6. La stratégie de déploiement : organisation et actions-clé
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L’APASP propose à ses adhérents une assistance 
technique marchés publics, une revue de presse, des  Web 
formations suivies d’une journée pratique, des coll oques, 
des séminaires, un outil de gestion « CEPHEE » pour l es 
groupements de commandes…

Pour en savoir plus sur nos adhésions, rendez-vous sur 
www.apasp.com ou contactez nous au 01 42 80 93 93

Encore quelques questions… ?


